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AP 1 TALLENE FRA BUSINESS CHECK FARET
MENNESKELIGT ANSIGT | ERFAGRUPPEN

STOTTET AF

Promilleafgiftstonden for landbrug

Gevinsten ved at saette Business Check pa dagsordenen er stor. Den enkeltes forklaring af
tallene, inspirationen fra de andre, konkurrencen om at ligge bedst og ejerskabet til egne tal
motiverer medlemmerne til at handle anderledes hjemme pa bedriften.

Sammenligner den enkelte landmand sine lsnomkostninger eller energiforbrug med en anonym
landmand i Business Check, forteeller det ham, hvordan hans resultater ligger placeret i rene
tal. Holder landmanden derimod sine tal op imod naboens resultater i erfagruppen, kan naboen
forklare, hvad han konkret har gjort for at na sine resultater.

Den personlige forklaring, inspirationen i erfagruppen, elementet af konkurrence mellem
erfagruppens medlemmer og, ikke mindst, at tage ejerskab til egne tal giver
driftsgrensanalysens tal fra Business Check liv og ggr dem vedkommende.

Ifelge svineradgiver Jakob Nielsen og gkonomiradgiver Finn Skotte fra VKST motiverer det
landmaendene at diskutere Business Check med erfagruppen. De har begge igennem mange ar
kart erfagrupper for landmaend.

PERSONLIG FORKLARING HITTER

Sammenligner den enkelte landmand sine
lsnomkostninger eller energiforbrug med f.eks.
den landmand, som ligger helt i top i Business
Check-tabellen, giver det ham ikke helt det samme
udbytte, som nar han kan sparre med
erfagruppen.
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- Nar erfagruppen sammenligner deres tal med
hinanden, far de en personlig forklaring pa, hvorfor
deres resultater ligger forskelligt. Hvis de derimod
benchmarker sig med tal, der er trukket ud af regnskabsstatistikken, sa har de ikke den samme
fgling med, hvorfor tallene ser ud, som de gar, forklarer Finn Skotte.

- Det er netop det, der er gevinsten ved erfagruppen, fortsaetter Jakob Nielsen.

- Lige pludselig er nabotallene ikke bare en kolonne med tal. Der kommer ord pa, hvorfor
lanomkostningerne ligger hgijt eller lavt, om det f.eks. skyldes, at landmanden er bundet op pa
en bestemt overenskomst, eller at han har medarbejdere fra Ukraine, siger Jakob Nielsen.

ERFAGRUPPEN INSPIRERER

Den personlige forklaring af tallene inspirerer den enkelte, men det giver ogsa inspiration, at
erfagruppens medlemmer tgr udfordre hinandens beslutninger. Jakob Nielsens erfagruppe med
otte svineproducenter besgger hinanden tre gange om aret. Pa to af de arlige mader er
veertens tal i fokus.

- Min erfagruppe af svineproducenter er en etableret gruppe, og de tgr godt sige til hinanden:
”"Da vi besggte dig for tre ar siden var Ignomkostningen den samme, som den er nu. Skal du
ikke have gjort noget ved det? Skal du veere mere effektiv eller maske lade en medarbejder
ga?” De er ikke bange for at ga til hinanden. Det er en vigtig del af vaerdien ved erfagruppen,
fastslar Jakob Nielsen.

KONKURRENCEGENET OPMUNTRES

Det er ogsa veerdifuldt, nar erfagruppen begynder at konkurrere med hinanden om at have de
bedste tal. Og det er ikke usaedvanligt, at det sker. Den, der fgrst har ligget numer et pa et
mgde, vil gare alt, hvad han kan for at vaere bedst igen naeste gang.

- Nar vi seetter erfagruppens tal op ved siden af hinanden, gar der lige pludselig sport i at
konkurrere med hinanden. Det er meget motiverende, siger Jakob Nielsen.

VIGTIGT MED EJERSKAB TIL TALLENE

Fremlaegger medlemmerne i erfagruppen deres egne nggletal, har Jakob Nielsen erfaring for, at
det ogsa giver pote pa motivationskontoen.

- Skal landmanden forberede sig pa at praesentere 2-3 nagletal, far han et helt andet ejerskab til
sine tal, og erfagruppemgdet bliver meget mere dynamisk, siger Jakob Nielsen.

BUSINESS CHECK TANDER ET SZARLIGT LYS

Nogle bliver i seerlig grad grebet af at fglge med i tallene fra Business Check. En ung dynamisk



landmand i en af Finn Skottes erfagrupper kan i sgvne svare pa, hvad hans energiomkostning
er pr. 7 kg gris og pr. produceret 7-30 kg gris. Han har ogsa 100 procent styr pa, hvor stor en
del af Isnomkostningen der gar til driftslederen, fodermesteren og 1. ars eleven.

- Hvis man har en produktion, der spiller, og man har et sa stort mentalt overskud, at man kan
detailplanlaegge pa det niveau, sa kommer man rigtig langt med Business Check, understreger
Finn Skotte.

SVINEERFAGRUPPENS SETUP

Svineradgiver Jakob Nielsens svineerfagruppe har otte medlemmer, som mgdes tre gange
arligt hos et af medlemmerne. Om formiddagen handler det om det svinefaglige. Der er besgg
i stalden, og erfagruppen gennemgar det DB-tjek, som Jakob Nielsen har lavet pa dem alle
sammen for den samme periode. Medlemmernes DB-tjek lzegges op ved siden af hinanden,
hvorefter de gennemgas, og erfagruppens tal sammenlignes.

P& minimum to af de arlige mgder kommer vaertens gkonomirddgiver om eftermiddagen og
gennemgar regnskabet. Det er op til veerten og gkonomiradgiveren, hvad de gnsker at
fremhaeve fra regnskabet. Typisk fremlaegger skonomiradgiveren hovedtallene fra regnskabet
samt Business Check i form af driftsgrensanalysen pa so-niveau. Pa det tredje mgde kan
temaet f.eks. veere ledelse, strategi eller generationsskifte.

Pa det seneste erfagruppemade deltog gkonomiradgiver Finn Skotte. Udover at fremlaegge
det overordnede regnskab dykkede han ogsa ned i deekningsbidrag, fremstillingspris og
salgspris.

OM BUSINESS CHECK | ERFAGRUPPER

o Sammenligning af medlemmernes driftsgrensanalyser i Business Check saetter gode
diskussioner i gang

» Jo mere erfagruppen forbereder sig pa magdet om Business Check, jo starre bliver deres
udbytte

» Preesenterer medlemmerne af erfagruppen deres egne nggletal, giver det mere ejerskab
til tallene

o Business Check seetter en sund konkurrence i gang i erfagruppen om at ligge bedst pa
nggletallene

» Fortrolighed er alfa og omega, hvis erfagruppen skal fgle sig tryg ved at tale om egne
nggletal med hinanden
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